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Meine Arztpraxis – erfolgreich im 
neuen Gesundheitsmarkt 
Die besten Strategien und Konzepte 

Auch bei Niedergelassenen nehmen die gesetzlichen/vertraglichen 
Möglichkeiten zu, sich mit besonderen Kooperationen, Leistungen, 
Services zu profilieren. Das verschärft die Konkurrenzsituation. Wer 
mit seinem Angebotsspektrum (u.a. zu privat abzurechnenden 
Leistungen) nicht up-to-date ist, hat schon verloren. Bei 
Kooperationen – z.B. mit Krankenkassen - werden Arztpraxen 
bevorzugt, die gut gemanagte Patientenkollektive haben und die 
geforderten (Qualitäts)Standards erfüllen. Dieses Buch bietet dem 
Arzt die notwendigen Informationen, Konzepte und Ideen, um 
patientenorientiert seine (Zusatz)Leistungen zu entwickeln und 
anzubieten. Erfolgsstrategien für die Zukunftssicherung der eigenen 
Praxis. 
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